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INGENIEUR TECHNICO COMMERCIAL

ANGLAIS COURANT

28 ANS D’EXPERIENCE DU DOMAINE 

DES METAUX / AUTRES DOMAINES INDUSTRIELS 
Société STAINLESS (Aubert et Duval – ERAMET)

Spécialiste des alliages : cuivre béryllium / Aciers inox / Alliages spéciaux.




CADRE COMMERCIAL – RESPONSABLE DE REGION (Est / Rh. Alpes / Suisse)

Apporter des solutions  économiques et  fiables, dans les domaines  techniques de précision, par l’utilisation de feuillards fins, barres.
 )rancophone
· Redéploiement du secteur grand Est et marché Suisse (CA x 6/ 2000K€)

· Relations commettants internationaux (USA)

· Organisation et participation salons (Aéron. le Bourget / Micronora / Ss Trait.)

· Elaboration et respect du budget

Principaux domaines d’applications :

· Aéronautique (Messier Bugatti)

· Découpage / Emboutissage / Décolletage (Augé Découpage, Framatome) 

· Médical (implants) / Horlogerie Suisse (Jaeger. Le Coultre, Rollex,Bréguet)

· Haute technologie (gaz industriels, turbocompresseurs Garett , turbines)

A.B.B. Multinationale Helvético-Suédoise

INGENIEUR TECHNICO COMMERCIAL, RESPONSABLE DE CENTRE DE PROFIT

(management de 3 personnes)

Proposer des solutions techniques fiables et économiques pour des applications hautes technologies, par la technique de l’étirage / laminage des métaux. 

Représentation exclusive de 2 activités industrielles :

· Profilés spéciaux acier / inox et matériaux spéciaux (  CA / 3000K€) 

· Accessoires de transformateurs (100K€)

Redéploiement du Marché Français :

· Augmentation du CA x 5

· Définition politique marketing (publicité – salons : Midest – Alliance)

· Elaboration et gestion du budget (forecasts,  tableaux de bord )

· Relations commettants internationaux (Allemagne, Suède, Suisse)

· Définition des marges. Politique globale sur le marché français .

Principaux domaines d’applications :

· Aéronautique (TURBOMECA/ AEROSPATIALE)

· Nucléaire / Turbines / Implants (médical) 

· Toutes industries mécaniques (SKF) / Transformateurs THT 

4  à  87

Vénissieux / Alger
RENAULT TRUCKS ( VEHICULES INDUSTRIELS)
Production 

Responsable qualité traitement thermique, de surface / Animateur cercle de qualité

EXPORT.Mission de longue durée en ALGERIE (3 ans)




Responsable fonderie Aluminium (management de 5 personnes)

Mission EXPORT  en Algérie (3 mois en remplacement)  
Responsable pédagogique dans le cadre d’un contrat d’ingénierie (Fonderie)


Agent technique d’atelier 

AUTRES DOMAINES INDUSTRIELS

Société DUPLEIX  /  LOCASTOCK




Matériel de manutention / stockage (conteneurs, racks à palettes)

standard ou avec cahier des charges, et bâtiments industriels modulaires.

RESPONSABLE DE REGION 20 Départ. (Rhône Alpes/Bourgogne/Franche Comte)

RESPONSABLE GRANDS COMPTES ( Michelin, Caterpillar, Faurécia, Fagorbrandt) Expertise auprès de tous les secteurs industriels ou autres pour tout problème de manutention et de stockage. 

· CA X 3 sur la région (1,1M€)

· Développements grands comptes, projets < 300000 € 

· Ventes bâtiments groupes DANONE

· Salon spécialisé Birmingham (U.K) / Relations commettants (Italie)

Société A. BORRELLY




Leader européen de la rondelle élastique métallique

RESPONSABLE COMMERCIAL

· Plan marketing et commercial France / Export

· Suivi qualité et démarche accréditation BVQI

· Réorganisation atelier et magasins

Différentes formations de 1974 à 2007  parmi lesquelles : 
Perfectionnement Anglais à 3 reprises (Bet’s language corporation Lyon) 

Suivi et interprétations des données MARKETING et COMMERCIALES

Formations MANAGERIALES  et VENTES

Séminaires internationaux  (France et Suède) VENTES

Négociations des contrats commerciaux / Atteindre l’excellence  (Thomas J. Peters) 


Service Militaire – Sous officier A.L.A.T.

B.T.S.  Fonderie


BAC TECHNICIEN FONDERIE

Maîtrise «  PACK OFFICE « 


             ALLEMAND / parlé


Sports (Ski de fond Skating / vélo) / Photos / Voyages (Chine, Europe, USA)/ Musique.




Le monde du vin / Université de Suze La Rousse ( 11/08) 







Jean Marc Blondin


1 rue Camille


69003 Lyon


Tél :  04 78 54 00 72


Por : 06 35 47 09 84


� HYPERLINK "mailto:jmb.m@orange.fr" ��jmb.m@orange.fr�


55 ans  Marié


1 enfant

















09/96 à 03/02


home office Lyon


5,5 ans


30 Personnes


CA / 10 M€ 


















































06/87 à  05/96  


Chassieu (69)


9 ans


Vente de l’activité


3000 personnes


CA / 900 M€


























































































































06/87 à 05/96


(vente de l’activité


au groupe allemand


Zollern)	


























74  à  87


Vénissieux / Alger


10 ans  /   3 ans


9000 Personnes






































03/03 à 05/08


home office Lyon


5 ans


25 Personnes


CA / 4 M€ 





























04/02 à 01/03


Mornans (69)


25 Personnes


CA /  4 M€ 














FORMATION


CONTINUE











73/74





1973


1971





Informatique





 2e Langue





Centres d’intérêts
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